
提案主題：共享時尚

計畫摘要：有形的解決方案和實踐的知識是推動時尚產業邁向更加永續經營未來的關鍵，時

尚產業運用創新的想法，改變經營模式與生產模式，進而影響消費者的購物行為以及品牌的

銷售方式。同時，時尚產業的未來演變，從廣泛的應用現有的技術，開始採用新時代的技術創

新，並建立新的循環系統。

藉著上述風潮，我們發現說有人可能會因為有太多衣服的煩惱，可能衣服才穿個幾次就因為

穿搭風格、不想要重複之類的理由，而在無讓衣服穿出去的機會，而這無疑會成為一種浪費，

所以藉由現在最常見的共享經濟的概念下，我希望去作出共享時尚，讓可能閒置的衣服再度

有價值。

而這項發想主要藉由使用共享經濟的概念帶入經營模式，可能建立一個網站並打算以租賃代

替購買的消費形式，讓消費者利用租用服飾，使大量製造的需求下降，進而達成環境汙染程度

降低，這對生態與產業鏈有實質性的幫助。然後我們可以從中抽取手續費和寄放費之類的。

而且要是整個網站發展起來，還可以帶動許多附帶價值，例如我們可以順便置入現今時尚產

業開始使用的技術，「運用3D列印技術與生產工廠合作，讓消費者自己製作衣服，從生產端改
變購買衣物的方式，減少消費者對於大量購買的需求。」，這項技術不與我們希望環保再利用

的概念衝突，甚至可以帶來更多商機。

(1)   產品(服務)介紹：藉由讓使用者在網站上租閒置衣服賺取被動收入，在藉由低於市面上衣
服的價格使消費者願意去租衣服而不是買衣服，以此達到降低衣服生產的環保目的。

(2)   該產品(服務)解決什麼問題：

共享時尚以「永續時尚」為初衷，以租代買的模式可讓單品有效流通，讓喜愛時尚單品的人們

可透過租賃減少購買較少穿戴的單品。除了降低過度浪費的買服飾行為，還可減少製造時所

排放的污染。

快時尚容易讓人衝動消費，透過共享，將閒置的單品借給有需要的人。在未來，我們只需要購

買重複穿搭單品，其餘的可透過共享時尚作交換，不僅能夠省下一筆錢，同時也達到永續的目

標。

(3)   產品(服務)主要的使用對象：
快時尚的使用者（常常買衣服卻又看膩衣服款式，太別緻的設計也會降低實穿度，藉由租賃服

飾可以改善衣服不實穿的問題）

(4)   如何推廣讓更多人認識該產品(服務)

前期以短視頻和社交媒體廣告的形式輸出「共享時尚」的概念與「永續時尚」的重要性，和邀請

穿搭博主和獨立設計師的加入宣傳和引流。並在特定區域設立線下實體概念店，讓用戶更近

距離的了解和體驗。中後期主要以邀請獎勵制度來促使客戶裂變，和不定時的平台活動提高

用戶的活躍度和參與度，不斷根據用戶的回饋不斷完善用戶體驗和需求。

(5)   未來執行商業模式。



未來的商業模式以c2c的商業模式為主，我們希望做的是建立起一個用戶與用戶之間可以直
接進行交易的平台，同時建立起完善的信用體係來維護社區生態的健康。在這裡我們希望時

尚可以流動起來，每個人都可以是時尚的發起者。

當然在未來，我們還會提供相關的配套服務，例如，閒置衣服的維護，奢侈品衣物的鑑定與保

養等服务。
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